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Что за курс.

    

  Аудио-тренинг для женщин. Как продавать свои товары, услуги и просто желания
легко, по-женски и с удовольствием.  

    

Что вошло в курс.

    

      Краткая программа тренинга «Продажи по-женски. Это легко!» Ирины Норны    
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    -    Женские приоритеты. Мама, Жена или Продавец?    
    -    Женская модель продаж и чем она отличается от мужской.    
    -    Женская модель покупки.    
    -    Рынок, Ниша, Целевая аудитория. Как выбрать прибыльную нишу. По-женски и
для женщин.    
    -    Я и мой товар. Как ты будешь убирать внутренние противоречия?    
    -    Почему так классно работает многоуровневая модель продажи и что это такое?    
    -    Конкуренты. Надо ли на них ориентироваться? На что обращать внимание?    
    -    Ценообразование. Как называть ПРАВИЛЬНУЮ цену, которая устроит всех?    
    -    Общение с клиентом. Что делать когда клиент неправ?    
    -    Чего ждут покупатели?    
    -    Как выгодно дистанцироваться от толпы конкурентов.    
    -    Откуда клиент возьмет деньги?    
    -    Как научиться четко называть СВОЮ цену, без чувства вины?    
    -    Как создать такую визитку- которая сама будет продавать ваш товар?    
    -    Как работать с возвратом вашего товара. И как перестать бояться этого.    
    -    Взаимоотношения с государством и налоговой. Как их построить    
    -    Как правильно работать с возражениями. 10 простых шагов.    
    -    Как продавать услуги так, чтобы не было ощущения, что тебя используют или
покупают. И получать оплату с уверенностью и удовольствием?    
    -    Как  создать привлекательного образа продукта или услуги. Чтобы клиенты
становились в очередь?    
    -    Как победить свой Страх  «что все, что я делаю. никому не нужно и мало стоит».   

    -    Где и как искать своего клиента? Как построить продажи так, чтобы клиент сам
искал вас?    
    -    Как не «впаривать» свой продукт, а получать удовольствие от процесса.    

  
        Дополнительную информацию смотрите на сайте аудио-тренинга:             Узн
ать подробности (перейти на страницу аудио-тренинга)
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