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Зачем нужен этот курс? 

Давайте будем честны: научиться понимать, что движет нашими партнерами по бизнесу
или потенциальными инвесторами крайне сложно.

Это, вероятно, самая трудная задача из тех, что должен решить человек, мечтающий об
успешном бизнесе. И закрыть глаза на этот факт - значит обмануть себя самого. Бизнес
- это в первую очередь умение разбираться в людях! Разве не так?
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А обычно предприниматель действует по наитию. "Вроде, порядочный человек и глаза
такие честные...", - говорит он сам себе успокаивающим тоном. А потом с досадой
проклинает себя за то, что доверил свои ресурсы мошеннику или разгильдяю, что не
сумел вовремя разглядеть в нем ту гнильцу внутри, которая и привела к печальной
развязке.

Да, кто-то, вероятно, скажет Вам, что можно прекрасно обойтись без специальной
психологической подготовки и положиться на интуицию. ЛОЖЬ! Просто посмотрите,
насколько "успешны" такие верхогляды в деловых контактах. Их топорное "мастерство" в
общении говорит само за себя.

Наверняка Вы сами давно уже поняли, что умению разбираться в людях надо учиться
специально. Но как? Поступать на психфак и тратить на получение ненужной Вам
специальности 3-4 года? 

Может быть, пройти двухдневный тренинг по общению? Но ведь там вообще не учат
психологии, а отрабатывают простейшие навыки. Там не учат ПОНИМАТЬ людей!

Что за курс?

Эксклюзивный семинар Школы Разведчика на тему "Читать Человека Как Книгу"/ На
этом единственном в своем роде семинаре автор раскрыл четкую, детальную схему
анализа любого человека. Мы попросту говоря разложили человека по полочкам - да
так, что каждый кусочек можно взять, повертеть и при желании положить на место. И
при этом человек НИЧЕГО НЕ УЗНАЕТ! 

Данный курс базируется на курсе "оперативной психологии". Обычные психологи о
таком и не слышали, так как напичканы кучей ненужных знаний, и им невдомек, что
существует специальная психология для практических нужд. Психология, в которой
оставлено только самое ценное и работающее. 

Что вошло в семинар?
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Полная версия 10-ти дневного Семинара, записанная на профессиональной аппаратуре
с великолепным качеством. 11основных кастов-лекций (около 14 часов аудио!).

Вы сможете слушать аудио в любом удобном месте, залив их, например, в свой mp-3
плеер. Таким образом, Вы сможете эффективно обучаться в машине, спортивном зале
или просто развалившись на диване у себя дома. Это можно делать снова и снова,
чтобы информация Семинара намертво запечатлевалась в Вашей памяти и становилась
частью Вашей личности. 

Вот лишь немногие вопросы, которые обсуждаются в курсе:

    1. Какую единственную книгу по психологии читали советские разведчики?
    2. Горькая правда о человеке, дающая возможность управления им.
    3. Тайная система изучения человека.
    4. Простой способ узнать, является ли человек осознанным.
    5. Где искать причины наших поступков?
    6. Ужасающая правда о том, что управляет людьми. Формула 90/10.
    7. Уникальное открытие Фрейда, дающее нам ключ к человеку.
    8. Что объединяет человека и животных?
    9. Главная проблема современного человека. Реакция на опасность.
    10. Единственная психологическая модель, которая работает, как часы.
    11. К чему больше всего тянется человек?
    12. Внутренний вулкан и его последствия.
    13. Что НА САМОМ ДЕЛЕ происходит во сне?
    14. Первая тема, которую изучают в спецслужбах.
    15. К чему привели опыты над курсантами Высшей Школы КГБ СССР?
    16. Первый шаг в работе над собой.
    17. Как спят разведчики? Волшебные цифры.
    18. Простой секрет бодрости.
    19. Мощная технология управления сном.
    20. Секрет Дональда Трампа.
    21. Два простых правила, чтобы не было проблем.
    22. Метод Штирлица и Джона Кеннеди.
    23. Два вида транса. Мистика и современность.
    24. Школа Разведчика и Путь осознанности.
    25. Простой механизм поддержания психики в норме.
    26. Почему люди охотятся и играют в футбол?
    27. Кто и зачем создал внутренние запреты?
    28. Как бороться с эффектом толпы?
    29. Простой секрет успешных людей.
    30. О чем не знают обыватели, или как развивается разведчик.
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    31. Механизм креативности в разведке. Секрет эффективности.
    32. Безотказный способ улучшить навыки общения.
    33. Верный способ нажить себе врагов.
    34. Самая частая ошибка при анализе человека.
    35. Важная вещь, которую никак нельзя поменять в общении.
    36. Теория "Зеркального Я".
    37. Как люди формулируют мнение о себе?
    38. Поразительный опыт Розенталя и чем он полезен.
    39. 2 главных механизма защиты своего "Я".
    40. Простая формула самооценки.
    41. Два пути чувствовать себя хорошо.
    42. Как спецслужбы используют человеческие комплексы.
    43. Механизм "ролевого веера".
    44. Первый способ разложить поведение человека по полочкам.
    45. Что лучше всего умеют делать разведчики.
    46. Главная точка уязвимости.
    47. В чем сила разведчика?
    48. Какой доминирующий темперамент у профессиональных разведчиков?
    49. Простая схема анализа характера.
    50. Как не ошибиться в подборе кандидата на вербовку?
    51. 3 важнейших компонента психологической установки.
    52. 4 внутренних механизма, о которых надо обязательно знать.
    53. Один элемент, без которого невозможно понять поведение человека.
    54. 5 главных внутренних ориентиров.
    55. Что необходимо выявлять в человеке в первую очередь?
    56. 2 важных элемента, за которые можно "цеплять" людей.
    57. 3 уровня системы побуждений.
    58. К чему тянутся все люди?
    59. Шокирующая правда о нашей сексуальности.
    60. Какой скрытый механизм используют спецслужбы, чтобы убрать вождя?
    61. Базовый секрет внутренней энергетики, который знают все лидеры.
    62. Почему разведчик Путин поцеловал мальчика в живот?
    63. На чем основана бОльшая часть вербовок в разведке?
    64. Что такое "внутренняя раскрепощенность" разведчика и почему она так важна?
    65. Подлинный секрет Рихарда Зорге.
    66. В чем истинная сила человека и почему выживают нелегалы?
    67. Всякого ли можно завербовать и от чего это зависит?
    68. Уникальное изобретение американской разведки.
    69. Отчего возникают маньяки?
    70. На основе чего выстраивают свою жизнь успешные люди?
    71. Две коварные ловушки на пути развития.
    72. Суть Пути Разведчика.
    73. Почему евреи добиваются многого?
    74. Калейдоскоп внутренних образов и что он нам дает.
    75. Как люди обманывают сами себя?
    76. Над кем обычно подсмеиваются окружающие?
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    77. Что управляет подлинно сильными людьми?
    78. Как разведчик использует самооценку объекта?
    79. 7 базовых механизмов психологической защиты и как они помогают понимать
людей.
    80. Мощная техника "розовых очков".
    81. Как "вылечить" страх?
    82. Калейдоскоп эмоций и как им пользоваться.
    83. Почему мозг делится на два полушария?
    84. В чем суть интуиции?
    85. Две вещи, дающие разведчикам мощное преимущество перед непосвященными.
    86. Разведка и система Станиславского.
    87. Как разведчики употребляют алкоголь?
    88. Тайна самообладания разведчиков.
    89. 8 комплексов человека, делающих его необыкновенно уязвимым.
    90. 5 базовых психотипов и способы воздействия на них.

Электронная книга с подробной расшифровкой всех лекций. В книге имеется полная
схема побудительных сил человека, специально составленная для того, чтобы мгновенно
структурировать всю важнейшую информацию в Вашей памяти. 

Все подробности смотрите на сайте курса.

 

Узнать подробности (перейти на страницу видеокурса)   
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