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Что за курс.

    

  Внедрите самостоятельно или при помощи сотрудников простые пошаговые
инструменты курса, не требующие затрат, по принципу "скопировал - заработал".  

  

    

  

  33 модуль курса "Как юристу, адвокату начать зарабатывать на продаже юридических
услуг?".  
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  Автор курса Владимир Попов.  

    

Что вошло в курс.

    

      Темы курса.    

      
    -    Как юристу, адвокату, продающему юридические услуги заработать в разы
больше денег, работая в разы меньше?    
    -    Почему юрист, адвокат, продающий юридические услуги не сможет заработать
много денег, работая один, т.е. без сотрудников?    
    -    Что такое: "Воронка продаж" - "Компания - Продавец"? Почему это очень важно,
если юрист, адвокат, продающий юридические услуги, хочет заработать много денег?  
 
    -    Что такое: "Воронка продаж" - "Компания - Работодатель"? Почему это очень
важно, если юрист, адвокат, продающий юридические услуги, хочет заработать много
денег?    
    -    В чем отличие "продающего" текста вакансии от обычного текста вакансии?    
    -    Почему юристу, адвокату, продающему юридические услуги, до введения
сотрудника в должность его нужно обучить и аттестовать?    
    -    Как юристу, адвокату, продающему юридические услуги, получить необходимое
количество обученных и аттестованных сотрудников, желающих работать и
зарабатывать?    
    -    Как юристу, адвокату, продающему юридические услуги, увеличить привлечения и
обучения сотрудников минимум на 100%?    
    -    Что такое "Потенциал рынка" и как его увеличить (Компания - Работодатель)?    
    -    Что такое "Точка входа в нишу" (Компания - Работодатель)?    
    -    Что такое "Направление контакта" (Компания - Работодатель)?    
    -    Как юристу, адвокату, продающему юридические услуги, пятью простыми
способами реализовать выполнение абсолютно любой функции в бизнесе? Какие из
этих способов самые эффективные?    

  
        Дополнительную информацию смотрите на сайте курса:             Узнать
подробности (перейти на страницу курса)
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Автор(ы): Попов Владимир
Формат курса: Курс
Цена: 3080 руб.
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