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Что за курс.

    

  Внедрите самостоятельно или при помощи сотрудников простые пошаговые
инструменты курса, не требующие затрат, по принципу "скопировал - заработал".  

  

    

  

  26 модуль курса "Как юристу, адвокату начать зарабатывать на продаже юридических
услуг?".  
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  Автор курса Владимир Попов.  

    

Что вошло в курс.

    

      Темы курса.    

      
    -    Как юристу, адвокату, занимающемуся продажей юридических услуг, сделать так,
чтобы зарабатывать сильно больше, например, около 100 000 руб в день? Что для этого
нужно?    
    -    В чем главная ошибка большинства юристов, адвокатов, юридических компаний,
занимающихся продажей юридических услуг?    
    -    Что значит: "Быть не в проблеме, а над ней"? Как этот простой способ помогает
юристу, адвокату зарабатывать сильно больше каждый день?    
    -    Из чего складывается заработок в размере 100 000 руб/день у юриста, адвоката,
занимающегося продажами юридических услуг?    
    -    Как примерно на 20%-30% увеличить заработок юриста, адвоката, занимающегося
продажей юридических услуг за счет всего одного дополнительного дня работы?   

    -    Что должен делать юрист, адвокат при продаже юридических услуг, если в его
графике регулярно появляются пустые "окна"? Как это увеличивает доход юриста,
адвоката?    
    -    Что значит юристу, адвокату "вынырнуть" из проблем при продаже юридических
услуг? Как этот простой способ увеличивает заработок юриста, адвоката?    
    -    Какие обязательные простые функциональные блоки работы должен выполнять в
течение каждого рабочего дня юрист, адвокат, продающий юридические услуги, чтобы
начать зарабатывать больше?    
    -    Что такое "конверсия по суммам предоплат"? Почему это очень, очень важно для
повышения дохода юриста, адвоката при продаже юридических услуг?    
    -    Как простые действия: 1) «дожим на сделку» 2) «дожим на оплату» - резко
увеличивают заработок юриста, адвоката при продаже юридических услуг?    
    -    Что юристу, адвокату, занимающемуся продажей юридических услуг нужно
делать ежедневно, чтобы начать много зарабатывать, примерно, около 100 000
руб/день?    

  
        Дополнительную информацию смотрите на сайте курса:             Узнать
подробности (перейти на страницу курса)
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