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Что за курс.

    

    

  

  Внедрите самостоятельно или при помощи сотрудников простые пошаговые
инструменты курса, не требующие затрат, по принципу "скопировал - заработал".  

  

    

  

  25 модуль курса "Как юристу, адвокату начать зарабатывать на продаже юридических
услуг?".  
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  Автор курса Владимир Попов.  

    

Что вошло в курс.

    

      Темы курса.    

      
    -    Шаблон отчета юриста, адвоката, занимающегося продажей юридических услуг    
    -    Как юристу, адвокату правильно отфильтровать "должников" по договорам
оказания юридических услуг? За сколько дней до внесения долга необходимо
созваниваться с клиентом и побудить его внести оставшуюся часть сумму по договору?  
 
    -    Дословный текст (скрипт, пример) звонка клиенту юристом, адвокатом с целью
побуждения клиента оплатить оставшуюся сумму по договору оказания юридических
услуг    
    -    В каком случае юрист, адвокат может проводить юридические консультации с
целью продажи юридических услуг по скайпу?    
    -    Что такое "центр прибыли" и "центр убытков"? Кто относится к каждой из этих
категорий? Как избавиться от «центра убытков»?    
    -    Как в одном и том же офисе продаж юридических услуг зарабатывать в разы
больше?    
    -    Какие виды "дожима" клиентов, когда и как именно обязан проводить юрист,
адвокат, если клиент НЕ подписал договор оказания юридических услуг и НЕ внес
предоплату?    
    -    Какие виды "дожима" клиентов, когда и как именно обязан проводить юрист,
адвокат, если клиент подписал договор оказания юридических услуг, но НЕ внес
100%-ую предоплату?    
    -    Какие скидки, когда и как лучше предоставлять клиентам и почему? Как скидки
увеличивают продажи юридических услуг и заработок юриста, адвоката?    

  
        Дополнительную информацию смотрите на сайте курса:             Узнать
подробности (перейти на страницу курса)
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