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Что за курс.

    

  Внедрите самостоятельно или при помощи сотрудников простые пошаговые
инструменты курса, не требующие затрат, по принципу "скопировал - заработал".  

  

    

  

  24 модуль курса "Как юристу, адвокату начать зарабатывать на продаже юридических
услуг?".  
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Курс "Продажа юридических услуг. Скрипт продаж юридических услуг"

  Автор курса Владимир Попов.  

    

Что вошло в курс.

    

      Темы курса.    

      
    -    Полный продающий секретный скрипт продаж юридических услуг за очень дорого
и по 100% предоплате для юриста, адвоката    
    -    Как юристу, адвокату, при продажи юридических услуг, пользоваться скриптом
так, чтобы клиент не понял, что юрист, адвокат работает по «бумажке»?    
    -    Что обязан сделать юрист, адвокат после продажи клиенту юридических услуг и
заключения договора оказания юридических услуг?    
    -    Для чего юристу, адвокату после продажи юридических услуги и заключения
договора оказания юридических услуг нужно сделать так, чтобы клиент понял, что у
клиента по заключенному договору тоже есть обязанности?    
    -    Что такое "лояльность" к клиенту? Почему клиенты на юридических услугах не
всегда правы?    
    -    Что такое для клиента "последняя инстанция"? Кто это? Почему это важно?    
    -    Почему юрист, адвокат изучивший данную методику уникален? И почему его мозги
реально стоят очень больших денег?1. Полный продающий секретный скрипт продаж
юридических услуг за очень дорого и по 100% предоплате для юриста, адвоката    
    -    Как юристу, адвокату, при продажи юридических услуг, пользоваться скриптом
так, чтобы клиент не понял, что юрист, адвокат работает по «бумажке»?    
    -    Что обязан сделать юрист, адвокат после продажи клиенту юридических услуг и
заключения договора оказания юридических услуг?    
    -    Для чего юристу, адвокату после продажи юридических услуги и заключения
договора оказания юридических услуг нужно сделать так, чтобы клиент понял, что у
клиента по заключенному договору тоже есть обязанности?    
    -    Что такое "лояльность" к клиенту? Почему клиенты на юридических услугах не
всегда правы?    
    -    Что такое для клиента "последняя инстанция"? Кто это? Почему это важно?    
    -    Почему юрист, адвокат изучивший данную методику уникален? И почему его мозги
реально стоят очень больших денег?    

  
        Дополнительную информацию смотрите на сайте курса:             Узнать
подробности (перейти на страницу курса)
 
   
 
&nbsp&nbsp Карточка курса: * Название: Продажа юридических услуг. Скрипт продаж юридических услуг
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