
Курс "Продажа юридических услуг. Отработка возражений клиентов (теория)"

        window.yaContextCb.push(()=>{   Ya.Context.AdvManager.render({    "blockId":
"R-A-7038977-3",    "renderTo": "yandex_rtb_R-A-7038977-3"   })  })          

        

Что за курс.

    

  Внедрите самостоятельно или при помощи сотрудников простые пошаговые
инструменты курса, не требующие затрат, по принципу "скопировал - заработал".  

  

    

  

  21 модуль курса "Как юристу, адвокату начать зарабатывать на продаже юридических
услуг?".  
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  Автор курса Владимир Попов.  

    

Что вошло в курс.

    

      Темы курса.    

      
    -    Если при продаже юридических услуг юрист, адвокат услышал от клиента
возражение, что это значит?    
    -    Почему у многих юристов, адвокатов не получается продавать юридические
услуги?    
    -    В чем заключается основная задача юриста, адвоката при продаже юридических
услуг?    
    -    Что нужно сделать юристу, адвокату при продаже юридических услуг, если
клиент озвучил одновременно несколько возражений?    
    -    Как юристу, адвокату "отсечь" "истинное" возражение от "мнимых" при продаже
юридических услуг?    
    -    Почему работая по методикам уроков у любого юриста, адвоката, продающего
юридические услуги практически не будет возражений клиентов - "дорого"?    
    -    Что нужно сделать юристу, адвокату при продаже юридических услуг, прежде
чем начинать отрабатывать конкретное возражение клиента?    
    -    Что такое "ВПИО"? И как это очень простой инструмент позволят отрабатывать
возражения клиентов, увеличивает продажи юридических услуг и заработок юриста в
несколько раз без затрат?    
    -    Чем должна заканчиваться отработка абсолютно любого возражения клиента при
продаже юристом, адвокатом юридических услуг?    
    -    Что такое "управление поведением человека"? На каких носителях оно бывает?
Как этот простой инструмент увеличивает продажи юридических услуг и заработок
юриста и адвоката?    

  
        Дополнительную информацию смотрите на сайте курса:             Узнать
подробности (перейти на страницу курса)
 
   
 
&nbsp&nbsp Карточка курса: * Название: Продажа юридических услуг. Отработка возражений клиентов (теория)
Автор(ы): Попов Владимир
Формат курса: Курс
Цена: 3080 руб.
Способы доставки: Скачиваемая версия.
Партнерская программа:Есть
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*-данные карточки курса могут не соответствовать текущим данным о курсе, подробную
информацию смотрите на сайте курса  
&nbsp&nbsp Другие курсы автора(ов), издателя:Ссылки на страницы автора(ов),
издателя:  Попов Владимир         
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