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Что за курс.

    

  Внедрите самостоятельно или при помощи сотрудников простые пошаговые
инструменты курса, не требующие затрат, по принципу "скопировал - заработал".  

  

    

  

  17 модуль курса "Как юристу, адвокату начать зарабатывать 150 000 - 300 000 руб. на
продаже юридических услуг?".  
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Курс "Продажа юридических услуг. ценообразование юридических услуг"

  Автор курса Владимир Попов.  

    

Что вошло в курс.

    

      Темы курса.    

      
    -    Файл "Ценообразование" юридических услуг    
    -    Что такое "этапы/алгоритм достижения для клиента желаемого результата" при
продаже юристом, адвокатом юридических услуг? И почему без этого инструмента
невозможно продавать юридические услуги много, часто, дорого и по 100% предоплате?
   
    -    Что такое точка "А"? Что такое точка "В" при продаже юристом, адвокатом
юридических услуг?    
    -    Почему, чем подробнее юристом, адвокатом составлен алгоритм достижения для
клиента желаемого результата, тем проще расценить и продать юридические услуги
юристу, адвокату? И как это сделать правильно?    
    -    Почему юристу, адвокату запрещено выполнять любой вид юридических услуг по
договору с клиентом в случае, если клиент еще не внес 100% оплату по договору? К
каким трагическим последствиям это приводит?    
    -    Подробное описание тарифов на юридические услуги и их отличия    
    -    Что такое "средний чек" тарифов "Ценообразования"? Как он считается? Для чего
необходим юристу, адвокату при продаже юридических услуг?    
    -    Подробный пошаговый алгоритм (пример) для юриста, адвоката чтобы правильно
рассчитать стоимость юридических услуг по тарифу "под ключ", и не продешевить  
 
    -    Для чего к итоговой стоимости юридических услуг, рассчитанной по тарифу "под
ключ", юрист, адвокат должен "накинуть" 2 000 - 5 000 рублей?    
    -    Как юристу, адвокату правильно продавать юридические услуги по абонентскому
юридическому обслуживанию юридических лиц?    

  
        Дополнительную информацию смотрите на сайте курса:             Узнать
подробности (перейти на страницу курса)
 
   
 
&nbsp&nbsp Карточка курса: * Название: Продажа юридических услуг. ценообразование юридических услуг
Автор(ы): Попов Владимир
Формат курса: Курс
Цена: 3080 руб.
Способы доставки: Скачиваемая версия.
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