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Что за курс.

    

  Внедрите самостоятельно или при помощи сотрудников простые пошаговые
инструменты курса, не требующие затрат, по принципу "скопировал - заработал".  

  

    

  

  10 модуль курса "Как юристу, адвокату начать зарабатывать 150 000 - 300 000 руб. на
продаже юридических услуг?".  
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  Автор курса Владимир Попов.  

    

Что вошло в курс.

    

      Темы курса.    

      
    -    Частые ошибки заполнения отчета по приему обращений клиентов юристом и
адвокатом    
    -    Что такое «не определено»? Какое количество - «не определено» допускается в
отчете от общего количества возражений клиентов?    
    -    Что такое «не явился»? Какое количество - «не явился» допускается от общего
количества возражений, озвучиваемых клиентами?    
    -    Какие действия должен совершить юрист, адвокат, если клиент «не явился» на
юридическую консультацию?    
    -    Какие данные отражаются в колонке «результат звонка»?    
    -    Почему у юриста в примере (видео) плохая конверсия в приход клиентов на
юридическую консультацию?    
    -    Какие значения в отчете нужно проверять регулярно?    
    -    Если клиенты приезжают из области - что это значит?    
    -    Какое количество звонков в день должен делать юрист, адвокат по «дожиму»
тех, кто записался, но не пришел на юридическую консультацию? До какого момента
нужно звонить каждому клиенту, если он не приезжает на юридическую консультацию? 

  
    -    Как считается значение поля «должно быть возражений»? Для чего вам эти
данные?    
    -    Как добиться конверсии данной функции более 80-90%? Как сделать так, чтобы
8(9) человек из 10-ти позвонивших, приходили на юридические консультации?    
    -    Дословный подробный пример (скрипт) исходящего звонка клиенту по дожиму
клиента, который ранее был записан на юридическую консультацию, но не явился!  
 

  
        Дополнительную информацию смотрите на сайте курса:             Узнать
подробности (перейти на страницу курса)
 
   
 
&nbsp&nbsp Карточка курса: * Название: Как юристу, адвокату добиться прихода на консультации 9 из 10 позвонивших клиентов
Автор(ы): Попов Владимир
Формат курса: Курс
Цена: 3080 руб.
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