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Что за курс.

    

  Внедрите самостоятельно или при помощи сотрудников простые пошаговые
инструменты курса, не требующие затрат, по принципу "скопировал - заработал".  

  

    

  

  9 модуль курса "Как юристу, адвокату начать зарабатывать 150 000 - 300 000 руб. на
продаже юридических услуг?".  
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Курс "Контроль эффективности назначения консультаций юристом, адвокатом"

  Автор курса Владимир Попов.  

    

Что вошло в курс.

    

      Темы курса.    

      
    -    Основные способы (источники) получения лидов (заявок) на юридические услуги   

    -    Что обязаны делать ежедневно юристы, адвокаты и сотрудники юридической
компании в группе в ВКонтакте?    
    -    Что обязан делать юрист, адвокат при обработке абсолютно каждого контакта
потенциального клиента по телефону и почему?    
    -    Что обязан делать ежедневно юрист и адвокат?    
    -    Что значит, если эффективность по приему звонков юриста менее 30%?    
    -    Что значит, если эффективность по приему звонков юриста менее 31%-50%?    
    -    Что значит, если эффективность по приему звонков юриста менее 51%-80%?    
    -    Что значит, если эффективность по приему звонков юриста менее 81%-90%?    
    -    График ежедневных обязательных задач юриста и адвоката    
    -    Какой фразой, не указанной в скрипте, должно заканчиваться общение
абсолютно с каждым потенциальным клиентов при отработке входящего контакта
юристом и адвокатом?    
    -    Что такое «дожимы» клиентов на встречу? Сколько способов «дожима» клиентов,
нужно использовать, какие это способы? До каких пор юрист, адвокат должен
«дожимать» клиентов на встречу?    
    -    Сколько исходящих звонков каждый рабочий день должен совершить юрист и
адвокат до 18:00 и с какой целью?    
    -    Если на "рекламный" номер телефона юриста, адвоката поступил звонок от
действующего клиента, что это значит?    
    -    Почему, пройдя весь курс по обработке входящих обращений клиентов, нельзя не
научиться выполнять функцию с эффективностью 81%-90%?    
    -    Что нужно срочно сделать юристу и адвокату, чтобы резко увеличить показатели
выполнения функции до 81%-90%, т.е., чтобы 8(9) человек из 10-ти позвонивших
приходили на консультации к юристу и адвокату?    

  
        Дополнительную информацию смотрите на сайте курса:             Узнать
подробности (перейти на страницу курса)
 
   
 
&nbsp&nbsp Карточка курса: * Название: Контроль эффективности назначения консультаций юристом, адвокатом
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