
Курс "Как юристу, адвокату эффективно принимать звонки клиентов и не сливать их по телефону?"

        window.yaContextCb.push(()=>{   Ya.Context.AdvManager.render({    "blockId":
"R-A-7038977-3",    "renderTo": "yandex_rtb_R-A-7038977-3"   })  })          

        

Что за курс.

    

  Внедрите самостоятельно или при помощи сотрудников простые пошаговые
инструменты курса, не требующие затрат, по принципу "скопировал - заработал".  

  

    

  

  4 модуль курса "Как юристу, адвокату начать зарабатывать 150 000 - 300 000 руб. на
продаже юридических услуг?".  
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  Автор курса Владимир Попов.  

    

Что вошло в курс.

    

      Темы курса.    

      
    -    Полный дословный скрипт обработки входящих звонков клиентов для юриста,
адвоката    
    -    Что такое "лид" в юридическом бизнесе?    
    -    Что такое "аудит" в юридическом бизнесе?    
    -    Как правильно определить эффективность юриста, адвоката при отработке
входящих звонков клиентов на юридические услуги?    
    -    Чему должно быть равно плановое значение эффективности юриста, адвоката
при отработке входящих звонков клиентов на юридические услуги?    
    -    Что такое "направление контакта" в юридическом бизнесе при продаже
юридических услуг и как этот "волшебный" инструмент увеличивает доход юриста и
адвоката и прибыль юридического бизнеса без затрат     
    -    в десятки раз?    
    -    Почему юристу, адвокату, принимающему входящие обращения клиентов нужно
работать строго по скрипту?    
    -    Отчетность юриста, адвоката при приеме входящих звонков при продаже
юридических услуг: что это, что входит?    
    -    График рабочего дня юриста, адвоката, занимающегося приемом входящих
обращений потенциальных клиентов на юридические услуги    
    -    В чем заключается основная задача юриста, адвоката, занимающегося приемом
входящих обращений (звонков) потенциальных клиентов?    

  
        Дополнительную информацию смотрите на сайте курса:             Узнать
подробности (перейти на страницу курса)
 
   
 
&nbsp&nbsp Карточка курса: * Название: Как юристу, адвокату эффективно принимать звонки клиентов и не сливать их по телефону?
Автор(ы): Попов Владимир
Формат курса: Курс
Цена: 3080 руб.
Способы доставки: Скачиваемая версия.
Партнерская программа:Есть
*-данные карточки курса могут не соответствовать текущим данным о курсе, подробную
информацию смотрите на сайте курса  
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&nbsp&nbsp Другие курсы автора(ов), издателя:Ссылки на страницы автора(ов),
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