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Что за видеокурс.

    

  Практический пошаговый курс по контекстной рекламе.  

  

    

  

  Автор Дмитрий Бойченко.  

    

Что вошло в видеокурс.

    

      Содержание курса.    

 1 / 9



Видеокурс "Дешевые клиенты из Яндекс.Директ в кризис"

  

    

  

      1. О Директе. Виды рекламы. CTR.    

      
    -    Разберем виды рекламы, возможности и важные нюансы. Тема для новичков.    

    

    

  

      2. Планирование бюджета. Как запустить тест ниши?    

      
    -    Показываю на реальном примере, как эффективно запустить тест рекламы в
любой нише.    

    

    

  

      3. Посадочные и важность оффера.    

      
    -    Без оффера реклама работать не будет. Рассказываю, что такое оффер и как
его проработать.    

    

    

  

      4. С чего начинается реклама? Анализ ниши.    

      
    -    Это один из самых важных этапов в построении эффективной контекстной
рекламной кампании.    
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      5. Коэффициент качества. Аукцион. Как быть в плюсе?    

      
    -    От показателей качества напрямую зависят цены за клики по рекламе. Научимся
повышать коэффициент качества.    

    

    

  

      6. Ценообразование. Почему многие переплачивают за клики?    

      
    -    Если сказать просто, то если за 1000 руб. можно получить 100 переходов, то при
хороших показателях качества вы получите 200 переходов. Научимся получать
максимум.    

    

    

  

      7-1. Основа рекламы - правильная семантика. Как вас ищут клиенты?    

      
    -    Вы должны показывать рекламу только вашей целевой аудитории. Научимся
быстро подбирать ключевые фразы и избегать ошибок.    

    

    

  

      7-2. Делаем карту покрытия масок ключевых фраз.    
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    -    Чем масштабнее вы проработаете ядро ключевых фраз, тем больше
потенциальных клиентов вы получите. Дадим вам один очень полезный инструмент.  
 

    

    

  

      7-3. Как не допустить фатальные ошибки при сборе семантики (ключевых
фраз).    

      
    -    Если ошибиться тут, то и дальше ничего работать не будет. Разбираем на
конкретных примерах, как получать такой трафик, которому прямо сейчас нужны
именно ваши товары и услуги!    

    

    

  

      8. Самый быстрый парсинг ключевых фраз.    

      
    -    Покажу, как быстро получить тысячи ключевых фраз для вашей рекламной
кампании.    

    

    

  

      9. Фильтрация ядра от мусора. Группировка фраз. Как не погрязнуть в рутине?  
 

      
    -    Используем простые и самые эффективные сервисы и инструменты для
автоматизации работы.    
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      10. Как написать объявления, которые будут привлекать клиентов?    

      
    -    Вы научитесь составлять объявления, которые будут эффективно привлекать
вам клиентов. Расскажу все фишки!    

    

    

  

      11. Экспресс сборка рекламной кампании.    

      
    -    Покажу эффективные инструменты, с помощью которых можно быстро создать
рекламную кампанию на десятки тысяч фраз.    

    

    

  

      12. Реклама в РСЯ. Море недорогих клиентов!    

      
    -    Многие считают, что в РСЯ реклама неэффективна. Но это не так. В сетях можно
добывать много клиентов по низким ценам. Расскажу как.    

    

    

  

      13. Готовим файлы с РК. Загрузка РК в аккаунт.    

      
    -    Разберем, как быстро загружать огромные кампании в Яндекс.Директ и
редактировать их.    
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      14. Нюансы настройки РК. Как не слить бюджет?    

      
    -    Из-за ошибок в настройках впустую сливаются огромные бюджеты
рекламодателей. Разберем, как этого не допустить.    

    

    

  

      15. Стратегии рекламы - выбираем оптимальные тактики.    

      
    -    Каждую стратегию надо использовать с умом - тогда они принесут вам результат.
   

    

    

  

      16. Настраиваем рекламу на достижение конверсий - правильно делать именно
так!    

      
    -    Это самое главное! Вам нужны клиенты, продажи, заявки, конверсии. Нужно всю
рекламу подводить под достижение конверсий. Научу как.    

    

    

  

      17. Настройка аналитики.    

      
    -    Без грамотной аналитики никогда не будет хорошего результата от рекламы.    
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      18. После запуска РК...    

      
    -    Как не слить весь бюджет впустую после запуска РК? Разберем, как сделать
эффективный запуск и получать клиентов.    

    

    

  

      19. Ретаргетинг. Возвращаем аудиторию.    

      
    -    Научимся продавать тем, кому не смогли продать в первый раз.    

    

    

  

      20. Увеличиваем охват графическими баннерами.    

      
    -    Увеличиваем количество посетителей с рекламы с помощью графических
баннеров.    

    

    

  

      21. Увеличиваем охват видеообъявлениями.    

      
    -    Учимся создавать эффективные видеообъявления и получать еще больше
клиентов.    
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      22. Модель оплаты за конверсии. Как платить только за результат?    

      
    -    Научимся платить только за привлеченных клиентов. Если настроить эту опцию
неправильно, вы будете переплачивать за клиентов.    

    

    

  

      23. Площадки для исключения в РCЯ - 1000 штук.    

      
    -    Есть сайты, реклама на которых сливает ваш рекламный бюджет. Мы долго к
этому шли и добавили 1000 мусорных площадок. Это позволило нам на некоторых
проектах снизить стоимость заявок с РСЯ в 2-3 раза!    

    

    

  

      24. Кейс на реальном примере - как мы получили результат!    

      
    -    Покажу, как с нуля добиться результата. На реальном проекте покажу, как и что
делалось, чтобы привлекать клиентов и реклама окупалась. Вам останется только
повторить!    

    

    

  

      25. Нюансы контекстной рекламы в малом бизнесе.    
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    -    Как правило, большинство конкурентов в малом бизнесе шаблонно настраивают
рекламу. Правильно просчитав экономику вашей рекламы, вы будете на несколько шагов
впереди. А это больше клиентов и хорошая рентабельность проекта!    

    

    

  

      26. И еще много другой полезной информации!    

      
    -    Дополнительные материалы, кейсы и фишки по повышению эффективности
рекламы. Список сервисов и инструментов для автоматизации работы. Все самое ценное
в одном месте!    

  

Для кого этот видеокурс.

    

  Для всех, кто уже ведет рекламу в Яндекс.Директ и хочет в разы увеличить продажи,
а также для тех, кто только хочет научиться рекламе в Яндекс.Директ, чтобы сразу
получить поток клиентов, даже в условиях кризиса.  

    
        Дополнительную информацию смотрите на сайте видеокурса:             Узнать
подробности (перейти на страницу видеокурса)
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